Una iniciativa de:
[ ]

En alianza con: Financiado por:

Scymetria  G3BID

indotel Elfuturo es digital

Guia de Aprendizaje:
Ruta de Emprendimiento Tecnoldgico

: A 38

Modalidad: Roles y perfiles: Nivel:
Virtual. Lider Comercial, Intermedio. Insignia de
Ejecutivo de Ventas,
Consultor de Crecimiento Comercial

Bootcamp: Habilidades para Comercializar

1

— ¢Qué va a aprender y qué problemas podra resolver? ——

El estudiante aprendera a analizar el mercado y la competencia, fortalecer marca y portafolio, establecer
precios rentables y utilizar técnicas de negociacion y presentacion comercial. Con ello, sabra afrontar
dificultades de diferenciacién, rentabilidad y acceso a canales de venta.

— Competencias que va a desarrollar —

Al finalizar este Bootcamp usted podra

mercados y oportunidades comerciales para fortalecer la oferta de valor.

estrategias de precios, marca y portafolio de productos.

técnicas de negociacion, pitch y seleccién de canales de comercializacion.

— Contenido —
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Maédulo 1 Médulo 2 Médulo 3 Médulo 4 Médulo 5 Médulo 6 Médulo 7 Médulo 8 Médulo 9 Médulo 10

Anélisis De Marca Y Estrategias Técnicas De Identificacion Presentacion Participacion Habilidades Habiliades English
Competencia E Portafolio De Costos Negociacién De Canales De Producto En Ferias transversales Blandas for Tech
Inteligencia De De Productos Y Pricing (Pitch Y Storytelling)  Digitales Y (Empaques) Y Ruedas

Mercados De Distribucion De Negocios

Nota: Para obtener el certificado se debe tener un progreso minimo de 80%
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— ¢Para qué le sirve el curso en el mundo laboral? ——

El curso capacita al estudiante para diferenciar su oferta, establecer precios rentables, sacar partido
de canales de venta, negociacion y espacios comerciales, y abrir nuevas oportunidades de negocio.
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